L aporan Berita Acara Perkuliahan

Periode : 2020/2021 Ganjil

Mata Kuliah : DGN330 - NEGOSIASI BISNIS
Beban SKS : 3sks

Kampus : Jakarta

Kelas : 01 Reguler

JenisKuliah : Blended

Dosen Pengampu : SRI HANDOKO SAKTI
Jumlah Peserta  : 9

Jumlah Pertemuan : 16

Pertemuan 1

Waktu : 23-09-2020 08:00:00 s/d 23-09-2020 11:00:00

Judul : OVERVIEW NEGOSIASI

Deskripsi : PENGERTIAN, MANFAAT DAN UNSUR UNSUR NEGOSIAS

Kehadiran Mahasiswa : 66.67 %

1. Materi Kuliah
Nol{ Judul Deskripsi ‘Ii/le';fI[Zri \llz?lnés
1 (N)\E/CES\S/IIE\QI/ EIIEEI\CIEC(;)E‘,?,Z\_lS'IAN’ MANFAAT DAN UNSURUNSUR | .o oo | opp
2. Forum
No | Judul Deskrips Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judul |Deskripsi | Jenis Tugas Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian
4.1 M etode Pengerjaan Soal
No | Judul Jenis Duras Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian

4.2 M etode Pengumpulan File




No |Judu| |Deskripsi |Jenis |Jum|ah File Terkumpul Durasi | Nilai Rata-rata

Tidak ada Ujian
Pertemuan 2
Waktu : 30-09-2020 08:00:00 s/d 30-09-2020 11:00:33
Judul : PROSES NEGOSIASI
Deskripsi : MANFAAT DAN PROSES NEGOSIAS
Kehadiran Mahasiswa : 66.67 %
1. Materi Kuliah
No | Judul Deskripsi JenisMateri | JenisFile
1 |PROSES NEGOSIASI PROSES TERJADINYA NEGOSIASI EBOOK PDF
2. Forum
No | Judul | DesKripsi Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judu| | Deskripsi Jenis Tugas Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian
4.1 Metode Pengerjaan Soal
No |Judu| Jenis Durasi Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No |Judu| | Deskripsi |Jenis |Jum|ah File Terkumpul Durasi | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
Pertemuan 3
Waktu : 07-10-2020 08:00:00 s/d 08-10-2020 09:59:59
Judul : PENDEKATAN NEGOSIAS
Deskripsi : BEBERAPA CARA PENDEKATAN DALAM NEGOSIASI

Kehadiran Mahasiswa: 88.89 %

1. Materi Kuliah



. Jenis Jenis
No| Judul Deskripsi M ateri File
PENDEKATAN BEBERAPA PENDEKATAN DALAM
1 NEGOSIAS NEGOSIAS EBOOK PDF
2. Forum
No | Judul Deskripsi Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judu| | Deskripsi Jenis Tugas Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian
4.1 Metode Pengerjaan Soal
No |Judu| Jenis Durasi Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No | Judul | Deskripsi |Jenis | Jumlah File Terkumpul Duras | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
Pertemuan 4
Waktu : 14-10-2020 08:00:00 s/d 14-10-2020 11:00:00
Judul : TAHAPAN DALAM NEGOSIASI
Deskripsi : BEBERAPA TAHAPAN DALAM NEGOSIASI
Kehadiran Mahasiswa: 88.89 %
1. Materi Kuliah
- Jenis Jenis
No| Judul Deskrips M ateri File
TAHAPAN DALAM BEBERAPA TAHAPAN DALAM
1 NEGOSIAS MENGHADAPI NEGOSIASI EBOOK | PDF
2. Forum
No | Judul | Deskrips Peserta Aktif
Tidak ada Forum

3. Tugas




No |Judu| | Deskripsi Jenis Tugas Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata

Tidak ada Tugas
4. Ujian
4.1 Metode Pengerjaan Soal
No |Judu| Jenis Durasi Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No |Judu| |Deskripsi |Jenis |Jum|ah File Terkumpul Durasi | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
Pertemuan 5
Waktu : 21-10-2020 08:00:00 s/d 31-10-2020 18:42:33
Judul : MUSLIHAT DALAM NEGOSIAS
Deskripsi : BEBERAPA DALAM NEGHADAPI LAWAN DALAM NEGOSIASI
Kehadiran Mahasiswa : 66.67 %
1. Materi Kuliah
- Jenis Jenis
No|{ Judul Deskripsi M ateri File
MUSLIHAT DALAM BEBERAPA DALAM NEGHADAPI LAWAN
1 NEGOSIAS DALAM NEGOSIASI EBOOK | PDF
2. Forum
No | Judul | DesKripsi Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
. .. | Nilai
No| Judul | Deskripsi Jenis Jumiah File Rata-
Tugas Terkumpul
rata
KERJAKAN TUGAS KASUSINI DAN UPLOAD
JAWABAN DI E-STUDY SESUAI DENGAN JANGKA Tudas
1 | TUGAS WAKTU YANG TELAH DITETAPKAN JANGAN Kelgom ok 6 0.00
SAMPAI LEWAT DARI BATASWAKTU P
PENGUMPULANNYA

4. Ujian

4.1 M etode Pengerjaan Soal




No Judul Jenis Durasi Nilai Rata-rata

Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No | Judul | Deskripsi |Jenis | Jumlah File Terkumpul Durasi | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
Pertemuan 6
Waktu : 28-10-2020 08:00:00 ¢/d 28-10-2020 12:00:33
Judul : PERSIAPAN NEGOSIASI
DeskriDsSi : PERSIAPAN YANG HARUS DIRENCANALKAN DALAM MENHADAPI
P NEGOSIASI
Kehadiran . 0
Mahasiswa 1 77.78%
1. Materi Kuliah
. Jenis Jenis
No| Judul Deskripsi M ateri File
1 PERSIAPAN PERSIAPAN YANG HARUS DIRENCANALKAN EBOOK | PDE
NEGOSIAS DALAM MENHADAPI NEGOSIASI
2. Forum
No | Judul Deskrips Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judul |Deskrips  |JenisTugas [ Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian
4.1 M etode Pengerjaan Soal
No | Judul | Jenis Duras Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No |Judul |Deskrips  |Jenis |Jumlah File Terkumpul Duras | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian

Pertemuan 7




Waktu : 04-11-2020 08:00:00 s/d 04-11-2020 12:00:33
Judul . Alternatif dalam negosiasi

Deskripsi : beberapa alternatif dalam negosiasi

Kehadiran Mahasiswa : 88.89 %

1. Materi Kuliah
No | Judul Deskripsi Jenis Materi | JenisFile
1 |aternatif dalam negosiasi beberapa cara dternatif dalam negosias EBOOK PDF
2. Forum
No | Judul DesKripsi Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judul |Deskrips  |JenisTugas [ Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian
4.1 Metode Pengerjaan Soal
No | Judul | Jenis Duras Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No |Judul |Deskrips  |Jenis |Jumlah File Terkumpul Duras | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
Pertemuan 8
Waktu : 11-11-2020 08:00:00 s/d 11-11-2020 12:00:00
Judul - UTS
Deskripsi - UTS
Kehadiran Mahasiswa : 100.00 %
1. Materi Kuliah
No  |[Judul | Deskripsi Jenis Materi Jenis File

Tidak adaMateri Kuliah

2. Forum

| No | Judul | Deskripsi Peserta Aktif




| Tidak ada Forum

3. Tugas
No |Judu| | Deskripsi Jenis Tugas Jumlah File Terkumpul Nilal Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian
4.1 M etode Pengerjaan Soal
| No | Judul |Jenis Duras Nilal Rata-rata
4.2 Metode Pengumpulan File
, Nilai
No| Judul Deskripsi Jenig Jumiah File Durasi | Rata-
Terkumpul
rata
MOHON JAWABAN DI UPLOAD TIDAK
1 EIIES?\ICI)SSIASI MELEBIHI BATASWAKTU AGAR UTS|9 (r)nenit 7411
TERCATAT SEBAGAI PESERTA UJIAN
Pertemuan 9
Waktu : 18-11-2020 08:00:00 s/d 24-11-2020 10:30:00
Judul : PERAN NEGOSIATOR
Deskripsi : PERAN TAKTIK PERSONAL DALAM NEGOSIAS|
Kehadiran Mahasiswa: 77.78 %
1. Materi Kuliah
No | Judul Deskripsi JenisMateri | JenisFile
1 | PERAN NEGOSIATOR PERAN DAN STRATEGI PERSONAL EBOOK PDF
2. Forum
No | Judul Deskripsi Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judu| | Deskripsi Jenis Tugas Jumlah File Terkumpul Nilal Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian

4.1 M etode Pengerjaan Soal



No Judul Jenis Durasi Nilai Rata-rata

Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No | Judul | Deskripsi | Jenis | Jumlah File Terkumpul Durasi | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
Pertemuan 10
Waktu : 25-11-2020 08:00:00 s/d 30-11-2020 10:30:00
Judul . Sales contract proses
Deskripsi . proses negosiasi dalam sales contract
Kehadiran Mahasiswa : 55.56 %
1. Materi Kuliah
No | Judul Deskripsi JenisMateri | JenisFile
1 | Salescontract proses proses negosiasi dalam sales contract EBOOK PDF
2. Forum
No | Judul | Deskripsi Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judu| | Deskripsi Jenis Tugas Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian
4.1 Metode Pengerjaan Soal
No |Judu| Jenis Durasi Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No | Judul | Deskripsi | Jenis | Jumlah File Terkumpul Durasi | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
Pertemuan 11
Waktu : 02-12-2020 08:00:00 s/d 08-12-2020 10:30:00

Judul : sales contract (negotiation Point)



Deskripsi : point point negosiasi dalam sales contract
Kehadiran Mahasiswa : 88.89 %

1. Materi Kuliah

— Jenis Jenis
No| Judul Deskripsi M ateri File
1 sa es contract (negotiation point point yang dinegosiasikan dalam sales EBOOK PDE
Point) contract
2. Forum
No | Judul DesKripsi Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judul |Deskrips  |JenisTugas [ Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian
4.1 Metode Pengerjaan Soal
No | Judul | Jenis Duras Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No |Judul |Deskrips  |Jenis |Jumlah File Terkumpul Duras | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
Pertemuan 12
Waktu : 09-12-2020 08:00:00 s/d 15-12-2020 10:30:00
Judul : STRATEGI GLOBAL PENJUAL
Deskripsi : TAHAPAN TAHAPAN STRATEGI SEBAGAI PENJUAL
Kehadiran Mahasiswa: 77.78 %
1. Materi Kuliah
— Jenis Jenis
No| Judul Deskripsi M ateri File
STRATEGI GLOBAL BENTUK STRATEGI GLOBAL
1 PENJUAL PENJUAL EBOOK PDF

2. Forum




No | Judul Deskrips Peserta Aktif

Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judu| | Deskripsi Jenis Tugas Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian
4.1 M etode Pengerjaan Soal
No |Judu| Jenis Durasi Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No |Judu| | Deskripsi |Jenis |Jum|ah File Terkumpul Duras | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
Pertemuan 13
Waktu : 16-12-2020 08:00:00 s/d 22-12-2020 10:30:00
Judul : Negosiasi sebagai pembeli
Deskripsi : NEGOSIASI STRATEGI GLOBAL SEBAGAI PEMBALLI
Kehadiran Mahasiswa : 44.44 %
1. Materi Kuliah
o Jenis Jenis
No| Judul Deskripsi M ateri File
Negosias sebagai NEGOSIASI STRATEGI GLOBAL SEBAGAI
L1 pembali PEMBEL| EBOOK | PDF
2. Forum
No | Judul | Deskripsi Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judu| | Deskripsi Jenis Tugas Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian

4.1 Metode Pengerjaan Soal



No Judul Jenis Durasi Nilai Rata-rata

Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No | Judul | Deskripsi |Jenis | Jumlah File Terkumpul Durasi | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
Pertemuan 14
Waktu : 23-12-2020 08:00:00 s/d 29-12-2020 10:30:00
Judul : Negosias sebagai pembeli
Deskrips : FUNGSI DAN TANGGUNG JAWAB PEMBELI
Kehadiran Mahasiswa: 77.78 %
1. Materi Kuliah
. Jenis Jenis
No| Judul Deskripsi Materi File
Negosiasi sebagai FUNGSI PEMBELI DALAM NEGOSIASI
1 pembeli PEMBELIAN EBOOK | PDF
2. Forum
No | Judul | DesKripsi Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judul |Deskrips  |JenisTugas | Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian
4.1 Metode Pengerjaan Soal
No | Judul | Jenis Durasi Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
4.2 Metode Pengumpulan File
No | Judul | Deskripsi |Jenis | Jumlah File Terkumpul Durasi | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian

Pertemuan 15




Waktu : 30-12-2020 08:00:00 s/d 08-01-2021 10:30:00
Judul . strategi dan taktik penjual

Deskripsi . strategi dan taktik penjual dalam bernegosiasi
Kehadiran Mahasiswa: 77.78 %

1. Materi Kuliah

No| Judul Deskripsi Jenis Materi | JenisFile

1 |strategi dan taktik penjual | strategi dan taktik penjual dalam bernegosiasi EBOOK PDF

2. Forum
No | Judul DesKripsi Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
, , Nilai
No| Judul Deskripsi Jenis Jumiah File Rata
Tugas Terkumpul
rata
MEMBUAT PAPER MEMBUAT PAPER Tugas
1 |NEGOSIASI DENGAN NEGOSIASI DARI In dgi]vi au 8 0.00
BERBAGAI BANGSA BERBAGAI BANGSA.
4. Ujian
4.1 M etode Pengerjaan Soal
No |Judu| Jenis Durasi Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
4.2 M etode Pengumpulan File
No |Judu| | Deskripsi |Jenis |Jum|ah File Terkumpul Duras | Nilai Rata-rata
Tidak ada Ujian
Pertemuan 16
Waktu : 06-01-2021 08:00:00 s/d 06-01-2021 20:00:00
Judul : UJAN AKHIR SEMESTER
Deskripsi : NEGOSIASI BISNIS
Kehadiran Mahasiswa : 88.89 %
1. Materi Kuliah
No |Judul | Deskripsi Jenis Materi Jenis File

Tidak ada Materi Kuliah




2. Forum

No | Judul Deskrips Peserta Aktif
Tidak ada Forum
3. Tugas
No |Judu| | Deskripsi Jenis Tugas Jumlah File Terkumpul Nilai Rata-rata
Tidak ada Tugas
4. Ujian

4.1 M etode Pengerjaan Soal

No Judul Jenis Duras Nilai Rata-rata

1 NEGOSIASI BISNIS UAS 240 menit 0.00

4.2 Metode Pengumpulan File

No| Judul Deskripsi Jenig Jumiah File Duras Nilal Rata
Terkumpul rata
NEGOSIAS Upload jawaban di 240
1 BISNIS sikad UAS 8 menit 69.33
......................... , 13-04-2023
Disetujui

Muhammad Ramaditya, BBA., M.Sc
NIP




