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BAB V

PENUTUP

5.1 Kesimpulan

Hasil tugas karya akhir ini yaitu untuk mengetahui Sistem Penjualan

Stand oleh PT. Mediatama Binakreasi, oleh karena itu penulis mengambil

kesimpulan sebagai berikut:

1. PT. Mediatama Binakreasi sangat membutuhkan peran dari dapartemen

Sales & Marketing dalam melakukan penjualan stand pada setiap

pameran yang diselanggarakan. Salah satunya adalah pameran terbesar di

Asia, yaitu INACRAFT 2019. Menerapkan sistem penjualan dengan cara

mendatangi setiap pameran yang berlangsung untuk menawarkan

pameran yang diselanggarakan oleh PT. Mediatama Binakreasi, hal

tersebut sangat membantu dalam terjualnya booth untuk pameran yang

akan berlangsung.

2. Peran dapartemen keuangan PT. Mediatama Binakreasi pada pameran

INACRAFT 2019 sangatlah penting dalam mensukseskan berjalannya

acara tersebut. Keuangan PT. Mediatama Binakreasi melakukan dan

menerapkan sistem penagihan yang sudah ada dan dibentuk dalam

keuangan PT. Mediatama Binakreasi meliputi pra-event, show days, dan

after event berjalan sangat baik dari segi fungsi dan kegunaannya.

3. Sistem akuntansi penjualan yang dilakukan PT. Mediatama mulai dari

prosedur, dokumen serta fungsi-fungsi yang terkait adalah sistem yang

diterapkan dalam melakukan kegiatan penjualan. Sistem akuntansi
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penjualan ini bertujuan untuk mendukung aktivitas bisnis perusahaan

dalam mengelola, memproses data transaksi secara efektif dan efisien

tentang penyajian informasi.

4. Hambatan-hambatan dalam sistem penjualan yang di alami oleh

dapartemen Sales & Marketing adalah apabila peserta tidak

menginformasikan bahwa membatalkan booth yang telah dipesan.

Dapartemen Sales & Marketing tidak mendapatkan informasi pembatalan

dan baru mengetahui disaat berjalannya pameran, hal itu bisa merugikan

perusahaan dengan tidak terjualnya booth tersebut.

5. Hambatan-hambatan dalam sistem penjualan yang dialami dapartemen

Keuangan adalah pada komunikasi yang berjalan kurang baik pada saat

pameran berlangsung, sehingga timbul ketidakjelasan tugas dari masing-

masing staff yang bekerja pada saat pameran berlangsung. Komunikasi

yang tidak berjalan baik juga ditimbulkan pada dapartemen Sales &

Marketing yang bekerja sama dengan dapartemen keuangan untuk

memberikan data yang update dari para peserta perihal kelengkapan

booth ataupun informasi terkait dengan peserta pameran.

5.1 Saran

Demi perbaikan di masa yang akan datang sebaiknya dapartemen Sales

& Marketing meningkatkan penjualan booth karna hal tersebut berperan penting

dalam meningkatkan omzet penjualan. Dan meningkatkan komunikasi dengan

tiap pelaksana terkait dengan sistem pelunasan, sehingga tidak terjadi miss

comumunication antara peserta, penyelenggara, pelaksana dan dapartemen Sales

& Marketing.
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Lampiran 1: Flowchart
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Lampiran 2: Form Pendaftaran
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Lampiran 3: Kode Etik Pameran Inacraft 2019



63

Lampiran 4: Form Isian NPWP Inacraft 2019
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Lampiran 5: Daftar Harga Stand Pameran Inacraft 2019
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Lampiran 6: Invoice Pameran Inacraft 2019
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Lampiran 7: Kuitansi Pameran Inacraft 2019
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Lampiran 8: Faktur Pajak Pameran Inacraft 2019
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Lampiran 9: Tata Letak (Layout)
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Lampiran 10: Laporan Penerimaan Pameran Inacraft 2019
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Lampiran 11: Tabel User Pameran Inacraft 2019
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Lampiran 12: Sambutan Presiden RI pada Pameran Inacraft 2019



73

Lampiran 13: Suasana Pameran Inacraft 2019


